Rapport de rencontre avec Mr Patrick ABLEFONI

Lieu : Salle de réunion NetByUs
Date : 03 mars 2026
Heure : 10h - 15h05
Etaient présent :
· Mr Patrick
· Mr Fawaz
· Mr Ousman
· Mr Carhel

Le Mardi 03 mars 2026 s’est tenu dans la salle de réunion des bureaux de Netbyus, une rencontre entre les membres de l’équipe commerciale de netbyus et Mr Patrick ABLEFONI, Directeur Commercial de la branche Afrique de l’ouest du Groupe DOHLER. 
La séance d’échanges fut riche et a débuté sur le fait de savoir l’objectif que nous essayons d’attendre lors d’un rendez vous de prospection. 
Mr Patrick à souligné l’importance d’arriver à faire parler le prospect. En effet, lors d’un rendez vous de découverte, il est important d’apprendre un maximum d’information sur le prospect afin de mieux cerner ses besoins. Il convient donc d’affiner ses questions
[bookmark: _GoBack]Il a aussi relevé l’importance de connaitre la chaîne de décision au sein de l’entreprise du prospect. Cela permet d’optimiser son temps et ses stratégies de vente.
Pour une meilleure efficacité lors des visites, Mr Patrick a suggéré de maitriser les réponses aux questions suivantes 
· Que vendons nous ? Que fait exactement notre produit ?
· Pour quelle raison le prospect à t’il besoin de notre produit ? qu’est que notre produit va lui apporter ? 
· Quel est l’intérêt financier pour le client ?
· Quelles sont nos références ?
Il y’a eu des mises en situation, des échanges sur des expériences personnelles. 
Nous nous sommes séparés vers 15h très satisfait des conseils reçus de Mr Patrick

