
PLAN DE DISTRIBUTION - ECU 
 
Distribution directe  
 

A. Réseaux  
 
Landing Page 

Apps Stores 
Inscription ECU 

Incitation achat module 
Orientation Point de vente 

Vente 
Canal support 

 
B. Webinaire 

 
Landing Page 

Apps Stores 
Inscription ECU 

Incitation achat module 
Orientation Point de vente 

Vente 
Canal Support 

 
C. SMS Marketing 

 
Landing Page 

Apps Stores 
Inscription ECU 

Incitation achat module 
Orientation Point de vente 

Vente 
Canal Support 

 
1. Landing Page 

• Décrire l’app et ses avantages 

• Les informations d’acquisition de licence (localisation point de vente 
et numéros utiles)  

• Call to action 

• Offres et promotions 
NB : Landing Page pas trop chargée, claire et fluide.  

  



2. Apps Stores 

• Optimisation de la fiche de présentation 

• Avis 
 

3. Canal support 

• Chaine WhatsApp  

• Outil de support 
 
 

Distribution indirecte 
 

A. Canal Ambassadeurs  
 
Partenariat avec l’administration  

Vente de lot partenaire  
Canal Support 

 
B. Canal Entreprises  

 
1. Entreprise 

Formation  
Présentation offre  

Vente  
Canal support 

 
2. Entreprise  

Formation  
Présentation offre  

Orientation Point de vente  
Vente  

Canal Support 
 

3. Entreprise  
Formation  

Présentation offre  
Partenariat avec l’administration  

Vente de lot partenaire  
Canal Support 

  



C. Canal Universités 

 

1. Université  

Formation  

Présentation offre étudiant  

Vente  

Canal support 

 

2. Université  

Formation  

Présentation offre  

Orientation Point de vente  

Vente  

Canal Support. 

 

3. Université  

Formation  

Présentation offre étudiant  

Partenariat avec l’administration  

Vente de lot partenaire  

Canal Support 

 
 

Propositions de points de ventes 
 

1. Bénin 
Cotonou (Ganhi, Etoile rouge, Fidjrosse) 
Abomey Calavi (Tankpè, IITA) 
 

2. Togo 
Lomé (Dekon, Agoè, Adidogomè) 


