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	📋  COMPTE RENDU DE PROSPECTION COMMERCIALE
	Confidentiel – Usage interne




	1.  IDENTIFICATION DE LA VISITE



	Commercial
	
	Date
	

	Région / Zone
	
	Heure
	




	2.  INFORMATIONS SUR LE PROSPECT



	Entreprise
	
	Secteur d'activité
	

	Interlocuteur
	
	Poste / Fonction
	

	Téléphone
	
	Email
	

	Adresse
	




	3.  TYPE & NATURE DU CONTACT



	Type de contact
	☐  Visite terrain    ☐  Appel téléphonique    ☐  Visio    ☐  Email    ☐  Salon/Événement

	Statut prospect
	☐  Nouveau prospect    ☐  En cours de qualification    ☐  Relance    ☐  Client existant

	Origine du contact
	☐  Prospection froide    ☐  Recommandation    ☐  Inbound    ☐  Événement    ☐  Autre : ___________







	4.  OBJECTIFS DE LA VISITE



	Objectif principal
	

	Objectifs secondaires
	






	5.  DÉCOUVERTE DES BESOINS



	Problématiques exprimées
	



	Besoins identifiés
	



	Budget estimé
	

	Délai de décision
	☐  Immédiat    ☐  1-3 mois    ☐  3-6 mois    ☐  6-12 mois    ☐  Indéterminé

	Décideur(s)
	

	Concurrents cités
	




	6.  PROPOSITION & ARGUMENTATION



	Solutions présentées
	



	Objections soulevées
	


	Réponses apportées
	




	7.  RÉSULTAT DE LA VISITE



	Résultat
	☐  Intérêt confirmé    ☐  Devis à envoyer    ☐  RDV de suivi planifié    ☐  Sans suite    ☐  Gagné

	Niveau d'intérêt
	☐  Très faible    ☐  Faible    ☐  Moyen    ☐  Fort    ☐  Très fort

	Potentiel estimé
	



	8.  PLAN D'ACTIONS & SUIVI



	Action à réaliser
	Responsable
	Échéance

	1.
	
	

	2.
	
	

	3.
	
	

	4.
	
	



	9.  COMMENTAIRES & OBSERVATIONS



	







	10.  VALIDATION



	Signature Commercial
	

	Visé Manager
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