NETBYUS TECH DAYS — Organisation des Stands

1. Vue d'ensemble
L'événement compte 14 stands, organisés en 4 espaces thématiques, chacun ciblant un public spécifique. L'objectif est d'offrir une expérience immersive, structurée et orientée conversion.

2. Répartition des stands par espace
🏢 Espace 1 — Entreprises / Business (8 stands)
Cible : PME, institutions, entreprises
	#
	Stand

	1
	BY+ SHOP : BY+ Shop est une solution complète de gestion de commerce, de point de vente (POS) et de suivi d’activité en temps réel, destinée aux entreprises, boutiques et franchises souhaitant digitaliser leurs opérations commerciales.

	2
	GBADOU : BY+ Restau est une solution tout-en-un qui permet de gérer les commandes, les paiements, les stocks et la rentabilité d’un restaurant.
Elle digitalise toute l’activité, de la prise de commande jusqu’à l’analyse des performances.

	3
	ERP LEGAL : BY+ Notaire est une solution numérique complète dédiée aux études notariales, conçue pour moderniser la gestion, la communication et le suivi des dossiers clients. Elle permet de centraliser l’ensemble des activités du notaire du contact initial au suivi post-acte, en passant par la gestion documentaire, la planification des rendez-vous, la facturation et la satisfaction client dans un espace sécurisé et ergonomique.

	4
	ERP BTP : Solution permettant aux entreprises de construction de piloter l’ensemble de leurs opérations : gestion de chantiers, suivi des coûts, planning, ressources (équipes, matériels) et approvisionnements.
Elle offre une vision en temps réel pour mieux contrôler les budgets, les délais et la rentabilité des projets.

	5
	INFRA IT : Il s’agit d’un ensemble de services permettant de concevoir, sécuriser et optimiser l’infrastructure IT d’une entreprise (serveurs, réseau, cloud, sauvegarde). L’objectif est de garantir une base solide pour supporter la croissance et la transformation digitale.

	6
	LEHIA : Solution permettant de gérer tout le processus de recrutement (publication d’offres, candidatures, entretiens, dossiers) ainsi que les paiements des talents et partenaires. Elle connecte entreprises et profils IT pour recruter, collaborer et activer rapidement les bonnes ressources.

	7
	CUSTOMER EXPERIENCE : Ce service aide les entreprises à améliorer leur relation client grâce à des outils comme CRM, chatbot et analyses de satisfaction. L’objectif est d’augmenter la fidélisation, les ventes et la qualité des interactions.

	8
	BY+ ENTREPRISE (CRM / ERP) : BY+ ERP est une solution pour digitaliser, centraliser et automatiser l’ensemble des processus métiers d’une entreprise. C’est une plateforme tout-en-un, conçue pour répondre aux besoins spécifiques des entreprises africaines tout en respectant les standards internationaux de performance et de sécurité.



👤 Espace 2 — Particuliers (1 stand)
Cible : grand public
	#
	Stand

	1
	ECU : ECU est une application de gestion financière personnelle conçue pour vous offrir une vision complète et structurée de votre situation financière. Elle centralise vos dépenses, budgets, épargne, dettes et patrimoine dans un espace unique, clair et intuitif. Grâce à ses tableaux de bord simples et pertinents, vous suivez l’évolution de votre situation et prenez des décisions éclairées. Adaptée aux particuliers comme aux entrepreneurs, ECU vous aide à passer d’une gestion réactive à une stratégie financière maîtrisée.



🔄 Espace 3 — Commun / Transversal (3 stands)
Disposition circulaire — produits présents dans plusieurs espaces
	#
	Stand

	1
	WASSU : BY+ Access est une solution complète de sécurité et de contrôle d’accès. Elle combine un dispositif matériel intelligent (borne ou terminal connecté), une plateforme web centralisée et une application mobile pour la gestion des droits d’accès, la supervision des présences, et la traçabilité des entrées et sorties dans les locaux.

	2
	EVENT : BY+ Event est une solution digitale de gestion d’événements professionnels et institutionnels, conçue pour automatiser et fluidifier toutes les étapes d’un évènement de l’inscription des participants jusqu’à la collecte des retours après l’évènement.

	3
	NETTE ROYALE : C’est une offre qui permet aux entreprises de filmer, produire et diffuser leurs événements en direct ou en différé avec une qualité professionnelle.
Elle rend les événements accessibles à un public plus large et valorise l’image de l’entreprise.



💳 Espace 4 — Fintech (2 stands)
Cible : services financiers
	#
	Stand

	1
	KOBO : KÔBÔ est une solution qui permet aux institutions de microfinance de digitaliser entièrement la gestion des prêts et de l’épargne. Elle remplace les प्रक्रès manuels (papier, lenteur, erreurs) par un système fluide permettant de créer, suivre et valider un dossier de prêt en quelques minutes, tout en améliorant la traçabilité et la performance.

	2
	MONEER : MONEER est une plateforme qui permet aux entreprises de gérer leurs flux financiers (paiements, virements, salaires) de manière rapide, automatisée et sécurisée. Elle simplifie les opérations financières en réduisant les délais et les erreurs, avec une vision centralisée des transactions.



3. Structure standard de chaque stand
Chaque stand doit respecter les 4 composantes suivantes :
A. Branding
· Kakémono du produit
· Nom + slogan
· Couleurs NETBYUS
B. Démonstration
· Écran avec démo active
· Cas concret affiché
C. Interaction
· Table + 2 chaises
· Échange avec les visiteurs
D. Conversion
· Flyers
· Cartes de visite NetByUs (avec numéro commercial)
· QR code

4. Hiérarchisation des stands
⭐ Stands majeurs — à mettre en avant (entrée ou centre)
· BY+ ENTREPRISE
· ERP LEGAL
· ERP BTP
· BY+ SHOP
🔹 Stands secondaires
· GBADOU
· EVENT
· LEHIA
· CUSTOMER EXPERIENCE
💰 Zone Fintech — identité forte dédiée
· KOBO
· MONEER

5. Disposition physique et parcours visiteur
ENTRÉE
  ↓
[ACCUEIL]
  ↓
[ZONE BUSINESS] ──── [ZONE CENTRALE (démos clés)] ──── [ZONE PARTICULIERS]
                                  ↓
                        [ZONE FINTECH]
                                  ↓
                              SORTIE
Logique de circulation : Entrée → Business → Particuliers → Fintech → Sortie

6. Expérience visiteur — objectifs par stand
Chaque visiteur doit pouvoir :
1. Comprendre le produit en 30 secondes
2. Voir une démonstration claire
3. Poser des questions
4. Laisser ses coordonnées

7. Cibles prioritaires
	Secteur
	Public

	Juridique
	Secteur Legal

	Construction
	BTP

	Production
	Industrie

	Commerce
	Commerçants, Restaurants

	Libéral
	Professions libérales, Auto-entrepreneurs

	Finance
	Institutions financières

	Grand public
	Particuliers



8. Éléments bonus pour marquer les esprits
· 🎯 Stand phare avec démo spectaculaire
· 📺 Écran géant central
· 📸 Zone photo branding NETBYUS
· 🎤 Animateur dynamique avec pitch en continu

Résumé stratégique
14 stands = organisés par cible · cohérents visuellement · animés activement · orientés conversion
